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Tassa opinnaytetydssa pyrittiin selvittdmaan, kuinka vuoden 2017 perintdverolain muutos
vaikuttaa saasto- ja sijoitusvakuutuksiin sijoitusneuvojan ndkdkulmasta. Lakimuutoksen tar-
kein kohta saasto- ja sijoitusvakuutuksia koskien oli muutos, joka poisti verovapaan osuuden
vakuutuskorvauksista kokonaan. Ennen muutosta verovapaa osa vakuutuskorvauksesta oli
35 000 euroa. Taman lisaksi veroasteikkoa kevennettiin kauttaaltaan.

Tutkimusmenetelmana kaytettiin laadullista tutkimusta, joka toteutettiin haastattelemalla
kahta sijoitusneuvojaa. Ennen tutkimusta perehdyttiin keskeisiin kasitteisiin, joita olivat
saasto- ja sijoitusvakuutukset seka perintdverolaki Suomessa. Taman jalkeen laadittiin
haastattelukysymykset haastatteluja varten, jotka myéhemmin suoritettiin kasvotusten haas-
tateltavien kanssa. Haastattelut kirjoitettiin auki ja lopuksi pohdittiin, kuinka ne vastasivat
tutkimuskysymyksiin. Lopuksi my6s arvioitiin tutkimuksen onnistumista seka luotettavuutta.

Tutkimuskysymyksilla pyrittiin selvittdmaan asiakkaiden tietoisuutta muutoksesta, sijoitus-
neuvojien myyntipuheissa tapahtuneita muutoksia seka heidan mielipiteitdan saasto- ja si-
joitusvakuutusten tulevaisuudesta. Tutkimuksessa saatiin selville, ettd suurin osa asiak-
kaista oli tietoisia muutoksesta ja osin my6s sen vaikutuksista. Myyntipuheisiin muutos oli
vaikuttanut, toisella haastateltavista merkittavasti ja toisella jonkin verran. Haastatteluista
kavi ilmi, ettd epardintia tulevaisuuden suhteen on, mutta tdman hetkinen tilanne on kuiten-
kin verraten hyva.

Kaikkiin tutkimuskysymyksiin saatiin tyydyttavat vastaukset, ja ne tukivat hypoteesia. Hypo-
teesina oli olettamus siita, etta lakimuutoksella on vaikutusta saasto- ja sijoitusvakuutuksiin
sijoitusneuvojien nakdkulmasta.

Avainsanat perintdverotus, sdastévakuutus, sijoitusvakuutus, perintd, vakuu-
tuskorvaus, sijoitusneuvonta
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The purpose of this thesis is to find out, how does the change in the 2017 inheritance tax
legislation, affected the savings and investment policies from the investment advisors per-
spective. The main point in the change, concerning the savings and investment policies, was
the complete removal of the tax-free part of the insurance compensation. In addition, the tax
scale throughout was eased.

Qualitative analysis, conducted by interviewing two financial advisors, was used as a re-
search method. Before the study the key theories and concepts were familiarized, those
were savings and investment policies, and inheritance law in Finland.

The interviews dealt with the customer awareness about the change and the possible
changes in financial advisors” sales pitches, as well as their opinions about the future of
savings and investment policies.

It was found out that most of the customers were aware of the change and partly also its
effects. The sales pitches were affected by the amendment. On one interviewee significantly
and on the other slightly. The interviews showed that there is hesitation about the future,
however, the current situation is relatively good.

Keywords savings policy, investment policy, inheritance tax, insurance
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1 Johdanto
1.1 Opinnaytetydn aihe

Vuonna 2016 Suomen hallitus paatti keventaa perint6- ja lahjaveroa tukeakseen muun
muassa maatilojen sukupolvenvaihdoksia. Hallituksen esitys eteni lakimuutokseksi ja as-
tui voimaan 1.1.2017. Yksi suurimmista muutoksista perintdverolain osalta oli vakuutus-
korvausten verovapaan osuuden poistuminen. Vakuutuskorvaukset ovat vuosia olleet
taysin verovapaa "porsaanreikd” Suomen perintdverolaissa, kunnes 2000-luvun alussa
verovapaalle osuudelle asetettiin rajaksi 35 000 euroa ja lesken tapauksessa puolet va-
kuutuskorvauksen summasta tai vahintaan 35 000 euroa. Nyt uuden lakimuutoksen

myota tdmakin verovapaaosa on siis tdysin poistumassa, kuten taulukko 1 osoittaa.

Taulukko 1. Verovapaaosuus ennen ja jalkeen veromuutoksen (PerVL 2016).

-1.1.2017 1.1.2017 -

Vapaaosuus 35000 € 0€

VEEEEaLUE: laad Puolet vakuutuskorvauksesta .
uu ; I . e e ae o
P tai vahintaan 35000 €

Tatad muutosta perustellaan sijoitusmuotoneutraaliuden avulla kuolemantapauskorvauk-
sissa seka yhdenvertaisuusperiaatteilla (Valtiovarainministerié 2016). Tama lisattyna
kaikkien veroluokkien veroasteikon keventymiseen on suuri muutos saasto- ja sijoitus-
vakuutuksille, joiden yksi ominaisuus on tdhan asti ollut juuri verosuunnittelu. Téman
pohjalta onkin erityisen mielenkiintoista nahda, mita vaikutuksia muutoksilla on edella
mainittujen vakuutustuotteiden myyntiin ja suosioon. Tyd tarkastelee muutoksia palve-
luntarjoajan ja erityisesti vakuutuspalveluitakin valittavan sijoitusneuvojan nakokul-

masta.

Aluksi perehdyn saasto- ja sijoitusvakuutuksiin ja niiden ominaisuuksiin sekd Suomen
perintd- ja lahjaverolakiin perintdverolain osalta. Kun kasitteet on tehty tutuiksi, tarkas-

tellaan tyéssa lakimuutosta ja sen konkreettisia muutoskohtia. Tutkimustulokset-luvussa



esitellaan tehdyn tutkimuksen toteutusta ja tutkimuksen tuloksia. Lopuksi pohditaan,
kuinka hyvin tutkimustulokset vastasivat odotettuja tuloksia seka lahteiden antamia en-
nusteita. Myds tutkimuksen validius ja vertailukelpoisuus arvioidaan, samoin kun opin-

naytetydprosessin eteneminen ja onnistuminen.

1.2 Tutkimusongelma, tavoitteet ja tutkimuskysymykset

Opinnaytetyon tutkimusongelmana on selvittaa, miten perintéverolain muutos vaikuttaa
saasto- ja sijoitusvakuutuksiin sijoitusneuvojan nakékulmasta. Tutkimuksen tavoitteena
on nahda, vastaavatko ennen lakimuutoksen voimaantuloa luodut odotukset ja ennus-
tukset muutoksen vaikutuksista todellista tilannetta lakimuutoksen voimaantulon jalkeen.
Hypoteesina on, etta lakimuutoksella on merkitysta sijoitus- ja sdastévakuutusten myyn-

tiin. Tutkimusongelmaa pyritaan selvittdmaan seuraavilla tutkimuskysymyksilla:

¢ Miten asiakkaat ovat suhtautuneet lakimuutokseen?

e Miten lakimuutos on vaikuttanut sijoitusneuvojan myyntitoimintaan ja konkreetti-
siin tuotesuosituksiin?

e Miten lakimuutos on nakynyt myyntimaarissa?

o Mika on saasto- ja sijoitusvakuutusten tulevaisuus?

1.3 Tutkimusmenetelmat ja viitekehyksen luominen seka rajaaminen

Opinnaytetyon tutkimusmenetelmaksi valikoitui kvalitatiivinen eli laadullinen tutkimusme-
netelma. Laadullisen tutkimuksen suorittamiseksi tehdaan haastattelut kasvotusten sijoi-
tusneuvojien kanssa. Laadullinen menetelma valittiin, koska sen avulla uskotaan paas-
tavan paremmin tyon tavoitteeseen. Haastatteluilla keratyn tiedon oikeellisuuden toden-
tamisella ei ole tdman opinnaytetydn kannalta merkitystd, vaan kyseessa on haastatel-
tavien henkilokohtaisten kokemusten ja mielipiteiden vertaaminen saatavilla olevaan

teoriatietoon (Tilastokeskus).

Kuten alla olevasta kuviosta (Kuvio 1) voidaan huomata, on laadullisessa tutkimuksessa
kyse selvittda asioita enemmankin havainnoinnin ja ilmididen tulkitsemisen avulla, eika
niinkaan tarkkoja tilastoja ja tutkimuksia hyédyntaen. Myds tutkimustulokset ovat jousta-
via eivatka valttamatta taysin yleistettavissa. Myds aineiston maara on huomattavasti

pienempi. (RajatOn 2015.)



Maarallinen tutkimus Laadullinen tutkimus
(Quantitative research) (Qualitatitive research)

Laajat maaralliset aineistot (esim. Pienempi aineisto, aineiston laadun
tilastot) merkitys

Mittaaminen ja testaaminen Havainnointi ja tulkitseminen
Tutkija aineistostaan ulkopuolinen  Tutkija aineiston tulkitsijana

Vastaa kysymykseen ‘kuinka suuri’, Vastaa kysymykseen ‘miksi’,
'montako’ ‘millainen’

Yleistettavyys Joustavuus

Kuvio 1. M&aarallinen ja laadullinen tutkimus (RajatOn 2015)

Viitekehyksen luomiseen kaytetaan aineistona kirjallisuutta, aikakausilehti- ja verkkoleh-
tiartikkeleita seka lakiteksteja. Tarpeellisen viitekehyksen saavuttamiseksi katsottiin par-
haaksi avata saasto- ja sijoitusvakuutuksia sekd Suomen perintéverolakia. Nama aihe-
alueet kasitellaan luvuissa kaksi ja kolme. Luku nelja kasittelee lakimuutoksen kohtia.
Saasto- ja sijoitusvakuutuksia koskeva luku rajattiin koskemaan vain yksityishenkiloille
tehtavia puhtaita saasto- ja sijoitusvakuutuksia. Nain ollen esimerkiksi ryhmahenkiva-
kuutukset tai pienyrityksille otetut saasto- tai sijoitusvakuutukset jaavat tdman tyon tar-
kastelualueesta pois. Perinto- ja lahjaverolakia kasitellaan vain perintoverolain osalta, ja
keskitytaan erityisesti vakuutuksia koskeviin kohtiin. Kirjallisuuden kaytto aineistona on
tydssa osin haastavaa, silld aihe on ajankohtainen ja painetuissa teoksissa on paljon
vanhaa tietoa, joka ei enda pade. Taman vuoksi aineisto painottuu paljolti verkkotekstei-

hin seka artikkeleihin, joissa ajankohtaiset muutokset on jo otettu huomioon.

2 Saasto- ja sijoitusvakuutus

2.1 Yleista saasto- ja sijoitusvakuutuksista

Vakuutussaastadminen on varautumista tuleviin eldaman olosuhdemuutoksiin, niin odotta-
mattomiin kuin tiedossa oleviinkin. Yleisimpia syita vakuutussaastamiseen ovat elakkeen
taydentaminen seka jalkikasvulle sdastaminen. Henkivakuutussaastamisessa taas on

tarkoitus turvata perintéa ja sen siirtymista omaisille. My6s pitkaaikaissijoittamisessa



saastoéhenkivakuutuksesta on tullut vaihtoehto perinteisille sijoituskohteille. (Pentikdinen
& Rantala 2009,395-396.)

Puhuttaessa saast6- ja sijoitusvakuutuksista tarkoitetaan usein sdastévakuutuksella va-
kuutusta, johon sijoitetaan useita pienid summia rahaa saanndllisesti, ja sijoitusvakuu-
tuksella vakuutusta, johon taas sijoitetaan yksi tai muutama suurempi summa. Saasto-
ja sijoitusvakuutukset eroavat tavallisista saastotuotteista siten, etta jos vakuutettu kuo-
lee vakuutusajan sisapuolella jaavat tdaman varat vakuutusyhtidlle jaettavaksi. Taman
riskin takia saasto- ja sijoitusvakuutuksiin liitetdan usein kuolemanvaraturva eli henkiva-
kuutus. Saasto- ja sijoitusvakuutusten tuotto maaraytyy siitd, minka tyyppinen vakuutus
on kyseessa. Tyypit voidaan jakaa sijoitussidonnaiseen ja laskuperustekorkoiseen va-
kuutukseen. (Finanssivalvonta 2012.) Usein naihin vakuutuksiin on maaritelty sopimuk-
sessa vahimmaissaastdaika, joka on useita vuosia, ja tdman takia kyseessa onkin pit-
kanajan sijoitus- tai sdastokohde. Jos vakuutuksenottaja haluaa nostaa rahojaan vakuu-
tuksen siséltd ennen aikojaan, perii vakuutusyhti6 siitd merkittaviakin takaisinnostoku-
luja. Yksi saasto- ja sijoitusvakuutusten merkittdva ominaisuus on verokohtelu, joka
mahdollistaa saastdjen ja sijoitusten karttumisen korkoa korolle periaatteella. Tama on
mahdollista siksi, koska vakuutukset verotetaan vasta vakuutusajan loputtua. (Finanssi-
valvonta 2013.)

Kuten todettua mahdollisuus verosuunnitteluun on yksi sdast6- ja sijoitusvakuutusten
ominaisuuksista. Sijoitussidonnaisessa vakuutuksessa sijoituskohteet vakuutuksen si-
salla omistaa verottajan nakokulmasta vakuutusyhtio eika vakuutuksenottaja, ja nain ol-
len sijoituskohteiden vaihto tai luovutus ei aiheuta vakuutuksenottajalle veronalaista tu-
loa. (Verohallinto 2013.) Sijoitusvakuutuksen avulla vakuutuksenottaja voi lykata jopa

kymmenia vuosia sijoitustuottojensa verotusta (Lassila 2016).

2.2 Laskuperustekorkoinen vakuutus

Laskuperustekorkoinen tuottomalli muodostuu laskuperustekorosta ja asiakashyvityk-
sista. Laskuperustekorko maarataan sopimuksessa ja se voi olla kiinted, esimerkiksi 1
%, tai sidottu korkotekijaan esimerkiksi 3 kk:n euriboriin. (Finanssivalvonta 2014.) Asia-
kashyvitysosa maaraytyy vakuutusyhtion vakavaraisuuden ja tuloksen perusteella. Asia-
kashyvityksen maaraytymisessa sovelletaan vakuutusyhtidlain kohtuullisuusperiaatetta
ylijagaman jaossa eli vakuutusyhtion tulee jakaa kohtuullinen osa ylijagdmasta vakuutuk-

sien asiakashyvityksina. Muu osa ylijgamasta kaytetaan muun muassa vakavaraisuuden



kartuttamiseen. Kohtuullisuusperiaate pyrkii kuitenkin jatkuvuuteen eli kaikkea ylijaamaa
ei jaeta vaan sitd myds rahastoidaan, jotta huonompanakin tilikautena voitaisiin jakaa
kohtuullista asiakashyvitysta. Ylijaaman asiakashyvityksiksi jaettavan osan ei tarvitse
lain mukaan olla joka vuosi sama vaan sita voidaan suhteuttaa esimerkiksi korkotasoon.
(Pentikainen & Rantala 2009, 400—401, 418-419.)

Laskuperustekorkoisessa vakuutuksessa vakuutusyhtid sijoittaa vakuutuksen varat
oman riskinottokykynsa mukaisesti, minka takia vakuutuksenottaja ei voi odottaa kor-
keita tai yllattavia tuottoja vaan tuotot pysyvat tasaisina. Kuitenkin tassa tapauksessa
vakuutusyhti6 kantaa riskin sijoituskohteiden arvonmuutoksesta, joten riski vakuutuksen-
ottajalle on hyvin pieni. Vakuutuksenottaja, joka haluaa korkeampia tuottoja ja on valmis
ottamaan suurempaa riskia, voi valita sijoitussidonnaisen vakuutuksen. (Pentikdinen &
Rantala 2009. 401.)

2.3 Sijoitussidonnainen vakuutus

Sijoitussidonnainen eli unit linked -vakuutus eroaa perinteisesta vakuutussaastamisesta
siten, ettd sijoitussidonnaisessa vakuutuksessa varojen sijoituskohteet valitsee itse va-
kuutuksenottaja eika vakuutusyhtion sijoitusasiantuntija. Vakuutusyhtio tarjoaa vakuu-
tuksenottajalle sijoituskohteita esimerkiksi kotimaan sijoitusrahastoista ja osakkeista
omien kriteereidensd mukaan. Vakuutuksenottaja valitsee naistd yhden tai useamman
tuotteen ja tarvittaessa suhteen, jolla vakuutusmaksu tuotteiden kesken jaetaan. Vakuu-
tuksen arvo kehittyy suoraan sen sisalla olevien tuotteiden arvon mukaan. Nain ollen
vakuutuksenottaja kantaa koko sijoituskohteen arvonmuutosriskin, mutta vastaavasti
saa siita tulevan voiton kokonaisuudessaan. Sijoitussidonnainen vakuutus voi olla myés
jatkuvamaksuinen, jolloin kaytetaan yleensa Universal life -kaytantéa. Universal life kay-
tanto tarkoittaa tdman vakuutustyypin osalta sita, etta jatkuva maksaminen on joustavaa,
ensimmaista maksua lukuun ottamatta. Nain ollen maksuvalit voivat vaihdella ja maksuja
voi myos jattaa valista joinakin maksukertoina, jos vakuutussaastda on tarpeeksi pakol-
listen kulujen kattamiseen. Sijoitussidonnainen vakuutus luo valinnanvaraa vakuutus-
saastamiseen ja myods laajentaa vakuutussaastdoa muun sijoitustoiminnan puolelle. Sijoi-
tussidonnainen saastéhenkivakuutus toisin sanoen kilpailee perinteisten suorien osake-
, obligaatio- ja rahastosijoitusten kanssa. (Pentikainen & Rantala 2009. 398, 403—404.)



2.4 Tuote-esimerkki: SEB Life International Asset Management Bond

SEB Life International on Irlantiin rekisterdity kansainvalinen henkivakuutusyritys, joka
on osa SEB-konsernia. Konsernilla on juuret 1856 vuoteen, jolloin on perustettu Stock-
holms Enskilda Bank -pankki. Suomessa yritys on toiminut vuodesta 1984 asti ja varain-
hoidonpalvelut ovat tulleet mukaan vuonna 1997. Vuoden 2016 konsernin liiketulos oli
14,9 miljardia Ruotsin kruunua. (SEB 2017.)

SEB Life Internationalin tarjoama Asset Management Bond on sijoitussidonnainen saas-
tohenkivakuutus, joka pyrkii erottumaan muiden pankkien tarjoamista vakuutuskuorituot-
teista muun muassa valinnanvapaudella. Vakuutuskuoren sisddn on mahdollista valita
lahes mika tahansa sijoituskohde, joka vain on tarpeeksi likvidi tai jalkimarkkinakelpoi-
nen. Vakuutuksenottaja voi valita kohteita niin ulkomaalaisista kuin kotimaisistakin sijoi-
tustuotteista. Sijoittajan ei siis tarvitse valita vakuutukseensa vain SEB:in tuotteita, niin

kuin usein muissa pankeissa on toimintamalli. (SEB Life International)

Asset Management Bond mahdollistaa myés oman omaisuudenhoitajan tai sijoitusneu-
vojan pitamisen, silla sijoitukset vakuutuksen sisdan voidaan tehda oman sijoitusneuvo-
jan tai omaisuudenhoitajan kautta. SEB Life International my6s vastaa vakuutuksen si-
salla olevien varojen hoidosta eli ostaa, myy seka tulouttaa tuotteet tarvittaessa. Koska
tuotteet ovat vakuutusyhtién eivatka vakuutuksenottajan omistuksessa, on kaupankaynti

vakuutuksen sisalla verotonta (ks. luku 2.1). (SEB Life International 2013.)

Tuotetta voivat hakea kaikki 18-vuotta tayttaneet ja enintdan 74-vuotiaat. Myds yli 75-
vuotiaat voivat erityisehdoilla hakea vakuutusta. Pienin alkupadomasumma, jolla vakuu-
tuksen saa kayntiin on 25 000 euroa ja pienin mahdollinen lisamaksun summa taas
4 200 euroa. Vakuutukseen sisaltyy myos hallintokuluja, jotka maaraytyvat vakuutuksen-
ottajan valitsemasta kulurakenteesta. Esimerkiksi 5 vuoden mallissa hallinnointipalkkio
on ensimmaisen viiden vuoden ajan 1,75 % vakuutuksen arvosta, minka jalkeen se las-
kee 0,5 prosenttiin. Takaisinnostoista peritdan erillisia takaisinnostokuluja. Takaisinnos-
tolla tarkoitetaan tilannetta, jolloin vakuutuksenottaja haluaa nostaa varojaan pois va-
kuutuksen sisalta, esimerkiksi asunnonostoa tai muuta rahantarvetta varten. Vakuutuk-
sesta peritdan myos neljannesvuosittain hallinnointipalkkio, joka maaraytyy vakuutuksen
sisélla olevien kohteiden maaran mukaan. (Ks. Kuvio 1.) Maksun summa on euromaa-
rainen ja se on sidottu Irlannin elinkustannusindeksiin eli se muuttuu Iahestulkoon joka

vuosi. Ajankohtaisen hallinnointipalkkion voi tarkistaa aina vakuutusehdoista.



Varallisuuserien maara Neljannesvuosittainen
hallinnointipalkkio

Euroa

1 tai vahemman 26,75

2 53,50

3 80,25

4 107,00

5 tai enemman 133,75

Kuvio 2. Hallinnointipalkkio Asset Management Bond -vakuutuksessa vuonna 2013 (SEB Life
International 2013.)

Edelld mainittujen kulujen lisaksi vakuutukseen kuuluu vield vuotuinen palvelupalkkio,
joka on 1 % vakuutuksen arvosta suhteutettuna vakuutusmaksuihin, seka valitysmaksu,

joka on 35 euroa per kaupankaynti. (SEB Life International 2013.)

Kuolemantapauskorvaus sisaltyy vakuutukseen ja se on 101 % vakuutuksen takaisin-
nostoarvosta. Kuolemantapauskorvaus verotetaan Suomen perintdverolain tai tulovero-
lain mukaan riippuen edunsaajasta. Vakuutusmaksut eivat ole verovahennyskelpoisia
eika niihin liity muita veroetuja. SEB Life International ei anna veroneuvontaa tai vastaa
verolakien muutoksista ajan kuluessa, vaan tama jaa vakuutuksenottajan itse selvitetta-
vaksi. (SEB Life International 2013.)

3 Perintoverolaki

3.1 Verotettava perintd ja perimisjarjestys

Suomen laissa verotettavalla perinndlla tarkoitetaan omaisuutta, joka siirtyy perijalle,
joko perimalla tai testamentilla. Veroa ei peritd, kun perinndnjattdja on antanut rahansa
valtiolle, kunnalle, saatidlle tai muulle yleishyddylliselle tai uskonnolliselle yhdistykselle,
tai raha annetaan muuten Suomen elinkeinoeldamaa tukevaan kayttéon. Myoskaan elin-

kaudeksi perittya nautintaoikeutta esimerkiksi eldkkeeseen ei veroteta. Verottomaan



luokkaan kuuluu myés kruununperintd. Hallituksella on oikeus mydntaa poikkeuksia pe-

rinndnverottomuutta koskien. (PerVL 1940, 1 luku.)

Vakuutuskorvaukset ovat olleet vuosia perintdveron ulottumattomissa, mutta luonnolli-
sesti sekin porsaanreika on ajan myd6ta tukittu. Vakuutuskorvaukset verotetaan nykypai-

vana perintdéverolain mukaan, jollei niista ole jo peritty tuloveroa. (Puronen 2005.)

Perintdveroa tulee suorittaa, kun joko perija tai perinndnjattaja asuu kuolinhetkella Suo-
messa. Myos perittavasta kiinteasta omaisuudesta tai yhtiésta, josta vahintaan 50 pro-
senttia on kuolinhetkella Suomessa, tulee maksaa veroa. Suomessa asuvaksi katsotaan
henkild, jolla on varsinainen asunto ja koti Suomessa. Perintéverovelvollisen maaritel-

maan on monia poikkeuksia ja tarkennuksia eri asumismenettelyja varten. (PerVL 1995,

48)

Lain mukaan vain perinnénjattajan kuolinhetkella elossa oleva voi peria. Perintékaaren
mukaan perintajarjestyksessa ensimmaisena ovat rintaperilliset eli perinndnjattajan lap-
set. Jos perinndnjattajan lapset ovat kuolleet, jaetaan perintd lastenlapsille. Perinndnjat-
tajan vanhemmat perivat, kun rintaperillisia ei ole. Jos vanhemmat eivat ole elossa siirtyy
perintd heidan lapsilleen eli vainajan veljille tai sisarille. Tilanteessa, jossa veljia ja sisa-
ria, tai heidan lapsiaan, ei ole ja vain &iti tai isé on elossa, saa tdma koko perinnén. Myos
veli- ja sisarpuolet ovat oikeutettuja perintédn taysveli ja -sisarten tavoin. Mikali edelld
mainittuja perillisia ei ole elossa, menee perintd perinndnjattajan isovanhemmille, ja mi-
kali nama ovat kuolleet perivat heidan lapsensa. Jos aidinaiti ja aidinisa ja heidan lap-
sensa ovat kuolleet tai lapsia ei ole, perivat isdnisa ja isanaiti tai heidan lapsensa koko
perinndnjattadjan omaisuuden. Perintdkaari on kolmiportainen, mika tarkoittaa, etta jos
perinndnjattajalla on rintaperillisia, eivat muut peri mitdan. Vain jos lahempia sukulaisia
ei ole elossa siirtyy perimisoikeus seuraavaan perimisluokkaan. Mydskaan muut suku-
laiset kuin edella mainitut eivat peri. (PK 1965, 2 luku.) Kuvio 3 havainnollistaa perint6-

kaarta.



1. Lapset
2. Lapsenlapset

Kuvio 3. Perintdkaari (PK 1965).

Avioliittolain mukaan vainajan puolisolla on oikeus puoleen puolisoiden yhteen laske-

tusta omaisuudesta. Laissa kuitenkin maaratadn seuraavasti:

Ositusta soviteltaessa voidaan maarata

1) ettd puoliso ei saa avio-oikeuden nojalla toisen puolison omaisuutta taikka etta
sanottua oikeutta rajoitetaan

2) ettd tietty omaisuus, jonka puoliso on ansainnut tai saanut puolisoiden asuessa
erilldan tai joka puolisolla on ollut avioliittoon mentdessa taikka jonka puoliso on
saanut avioliiton aikana perintdéna, lahjana tai testamentin nojalla, on omaisuuden
osituksessa kokonaan tai osaksi oleva omaisuutta, johon toisella puolisolla ei ole
avio-oikeutta;

3) ettd omaisuus, johon toisella puolisolla ei avioehtosopimuksen nojalla ole avio-
oikeutta, on omaisuuden osituksessa kokonaan tai osaksi oleva omaisuutta, johon
toisella puolisolla on avio-oikeus. (AL 1987, 103 b §)

Nain ollen osituksen sovittelussa maaratysta osasta puolet omaisuudesta jaetaan les-
kelle. (AL 1987, 103 b §) Toinen puoli omaisuudesta jaetaan perillisille perintékaaren
mukaan. Jos vainajalla ei ole rintaperillisia menee koko perittdva omaisuus puolisolle.
Puolisolla on, edelld mainittujen osuuksien lisaksi, oikeus pitda vainajan kiintea jaamisto
hallussa, ellei testamentissa ole muuta maaratty. Myds puolisoiden yhteinen asunto jaa
aina lesken haltuun, jollei leskelld ole muuta kodiksi kelpaavaa asuntoa. Tassa tapauk-

sessa myos kaikki kodin irtaimisto jaa jakamattomana lesken haltuun. (PK 1983, 3 luku)
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3.2 Perintdveron maara

Kuolinpesan osuuksien saajat jaetaan kahteen veroluokkaan. Ensimmaiseen luokkaan
kuuluvat vainajan aviopuoliso, vainajan tai tAman puolison suoraan ylenevassa tai ale-
nevassa polvessa oleva perillinen, toisin sanoen lapsi tai vanhempi, kihlattu ja avopuo-
liso. Ensimmaiseen luokkaan luetaan myos rekisterdidyssa parisuhteessa elaneen puo-
liso seka ottolapset. Toisessa luokassa ovat muut sukulaiset seka vieraat. (PerVL 2011,

11 §) Seuraava kuvio havainnollistaa perintdveroluokkien jakautumista.

1. veroluokka 2. veroluokka

Lapset Muut sukulaiset

Aviopuoliso Vieraat

Vanhemmat

Kuvio 4. Jako veroluokkiin ( PerVL 2011, 11§).

Perinndnjattajan puoliso, tai henkild johon sovelletaan puolisoa koskevia sdannoksia, ja
alle 18-vuotias rintaperillinen saavat vahentaa veronalaisesta perintdosuudesta. Tama
vahennettava osuus on siis perinndnsaajalle verotonta. Puolisovdhennyksen maara on
90 000 euroa ja alaikdisvahennyksen 60 000 euroa. Alaikaisvahennykseen ovat oikeu-
tettuja myos ottolapset. (PerVL 2007, 12 §)

Jos perintd on edellda mainittujen vahennysten jalkeen alle 20 000 euroa, siitd ei perita

veroa. Yli 20 000 euron suuruista perintdéa verotetaan taulukoiden 2 ja 3 mukaan.



Taulukko 2.
2017)
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Perintéveron maara ensimmaisessa veroluokassa 1.1.2017 alkaen (Verohallinto

Verotettava osuus euroina

Veron euromaarainen

vakioera alarajan kohdalla

Veroprosentti

ylimenevasta osasta

20 000-40 000 100 7
40 000-60 000 1500 10
60 000-200 000 3500 13
200 000-1 000 DOO 21 700 16
1 000 0OD- 149 700 19

Esimerkiksi kun 200 000 euron omaisuuden perii, ilman testamenttia, perinnonjattgjan
alaikainen lapsi, vAhennetaan perinndsta ensin alaikaisyysvahennys 60 000 euroa. Ta-
man jalkeen veronalaiseksi summaksijaa 140 000 euroa. Tasta maksettavaksi muodos-
tuu ensin vakioera 3 500 euroa, jonka jalkeen ylitsemeneva 80 000 euron osa kerrotaan

taulukon 1 mukaan 13 prosentilla, josta saadaan 10 400 euroa. Nama summat yhteen

laskemalla saadaan lopullinen maksettavan perintdveron maara 13 900 euroa.

Taulukko 3.

Perintdveron maara toisessa veroluokassa 1.1.2017 alkaen (Verohallinto 2017)

Verotettava osuus eurcina

Veron euromaarainen

vakioerd alarajan kohdalla

Veroprosentti

ylimenevasta osasta

20 000-40 DOO 100 19
40 000-60 00O 3 800 25
60 000-200 000 8 800 29
200 000-1 00O 000 49 500 31
1 000 D0O- 297 500 33

Edellisen esimerkin tavoin voidaan laskea perintéveron

kassa.

maara myos toisessa veroluo-



4 Vuoden 2017 muutokset perintoverolaissa

4.1 Muutokset perintdverolaissa

12

Taulukot 4 ja 5 havainnollistavat perintéveron maaran muutoksia eri veroluokissa.

Taulukko 4.

luokka. (PerVL 2016)

Perintdveron maaran muutokset ennen ja jalkeen 1.1.2017. Ensimmainen vero-

Verotettava osuus euroina

Veron euromaarainen

vakicera alarajan kohdalla

Veroprosentti

ylimenevasta osasta

20 000-40 000

pysynyt samana

40 000-60 000 -200 -1
60 000-200 000 -400 -1
200 000-1 00O 00O -1800 -1
1 000 DOD- -9800 -1

Kuten taulukosta 4 voidaan huomata, on ensimmaisessa veroluokassa perintéveron eu-
romaaraisia vakioeria vahennetty maltillisesti, lukuun ottamatta tason 20 000—40 000 €
vakioeraa, joka on pysynyt ennallaan. Ylimenevan osan prosentuaalisessa veromaa-

rassa kevennys on kaikissa tasoissa yksi prosenttiyksikko.

Taulukko 5.  Perintéveron maaran muutokset ennen ja jalkeen 1.1.2017. Toinen veroluokka.
(PerVL 2016)
_ Veron euromaarainen va- | Veroprosentti ylimenevas-
WVerotettava osuus euroina _ :

kioera alarajan kohdalla ta osasta
20 000-40 000 pysynyt samana -2
40 000-60 000 -400 -2
60 000-200 000 -800 -4

uusi taso, ei vertailukoh-
200 000-1 000 000 -2
detta

1 000 000- -22 400 -3
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Toisessa veroluokassa muutoksia on enemman. Kahdessa ensimmaisessa tasossa ve-
romaaria on kevennetty maltillisesti ja lahes samassa suhteessa kuin ensimmaisessa
veroluokassa. Suurin ero aiempaan tulee siing, etta tasoja on aiemmin ollut vain nelja,
ja nyt viisi kuten ensimmaisessa veroluokassa. Aiempi taso 60 000—1 000 000 € on ja-
ettu kahteen tasoon, 60 000:sta 200 000:n ja 200 000:sta miljoonaan euroa. Nain ollen
edella mainituista tasoista alemman vakioeraa seka prosentti osuutta on laskettu hieman
muita enemman. Uuden tason alarajan vakioeraksi on asetettu 9700 euroa ja veropro-
sentti ylimenevasta osasta on 31 %, joka on kaksi prosenttiyksikkéa alempi kuin ennen
muutosta. Viimeisen tason vakioerad on kevennetty noin seitseman prosenttia ja vero-

prosenttia kolme prosenttiyksikkoa.

Lakimuutos koskee myo6s puoliso- ja alaikdisvahennyksia. Puolison verovapaata osuutta
on kasvatettu 60 000 eurosta 90 000 euroon eli se on kasvanut 50 prosenttia. Alaikaisen
verovapaa-osuus on vastaavasti kasvanut 40 000 eurosta 60 000 euroon. Kuten aiem-
min mainittua (ks. luku 3.1.2.) myds ottolapset seka rekisterdidyssa parisuhteessa ela-

neiden puolisot ovat oikeutettuja edellda mainittuihin vahennyksiin. (PerVL 2016, 12 §)

Vuoden 2017 vaihteessa voimaan tulleen perint6- ja lahjaverolain muutoksen myéta va-
kuutuskorvausten ja niihin verrattavien taloudellisten tukien verovapaat osat poistuivat.
Tahan asti vakuutuskorvauksen verovapaata osaa on ollut perijalle 35 000 euroon asti.
Lesken verovapaa-osa on ollut puolet tai vahintaan 35 000 euroa kyseisestd summasta.
1.1.2017 alkaen perintéveroa peritaan siis koko vakuutuskorvauksen summasta, jollei
sita ole jo luettu tuloveron alaiseksi. (PerVL 2016, 7 a §.) Tassa muutoksessa noudate-
taan kuitenkin vuoden siirtymaaikaa. Joten mikali vakuutuksenottaja menehtyy viela vuo-
den 2017 aikana, noudatetaan tassa tapauksessa viela vanhaa mallia, jolloin edunsaaja
saa perinndsta 35 000 euroa, tai edunsaajan ollessa leski puolet summasta tai vahintaan

35 000€, verovapaana. (Veronmaksajain Keskusliiton lakimiehet 2016.)

4.2 Odotettavat vaikutukset

Ennen lakimuutoksen voimaantuloa on arvioitu, millaisia vaikutteita muutos antaa ihmi-
sille. Vakuutuskorvausten verovapaan osuuden poisto saattaa antaa ihmisille tunnetta

siitd, ettd vakuuttaminen ei ole enda kannattavaa. Jo muutenkin liian vahan itsedan ja
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perheitdan kuolemanvaralle vakuuttavia tdmé ohjaa vaaraan kehityssuuntaan. Sijoitus-
sidonnaistenvakuutuksien osalta verovapaan osan poistuminen taas tasa-arvoistaa si-

joitussidonnaisiavakuutuksia verrattuna muihin sijoitustuotteisiin. (Mansikkamaki, 2016)

Perinnon verotuksen lailla my6s lahjan verotuksessa, tuli vuoden alussa voimaan muu-
toksia. Esimerkiksi suurin lahjana annettava summa, josta ei tarvitse maksaa veroja,
nousi 3 999 eurosta 4 999 euroon, eli tuhat euroa. Nain ollen kannustetaankin entista
enemman siirtdmaan perintda jalkipolville jo elinaikana lahjojen avulla. Myds osakkeita

voi lahjoittaa verottomana, kun arvo on alle 4 999 euroa. (Talouselama 2016.)

5 Tutkimus

5.1 Tutkimuksen toteutus

Taman tutkimuksen tarkoituksena on selvittaa, kuinka 2017 vuoden vaihteessa voimaan-
tullut perintdverolain muutos vaikuttaa saasto- ja sijoitusvakuutuksiin. Tutkimusongelma
rajattiin sijoitusneuvojan nakoékulmaan. Tutkimustyypiksi valikoitui kvalitatiivinen, eli laa-
dullinen, tutkimus ja se paatettiin toteuttaa avoimena haastatteluna. Haastattelut suori-
tettiin vierailemalla sijoitusneuvojien luona. Haastattelut paatettiin tehda nimettdmina,
myo6skaan yritysta, jossa haastateltavat tydskentelevat, ei mainita. Tata menettelytapaa
paatettiin kayttaa siksi, etta sijoitusneuvojan vastaukset olisivat hanen omia nakékulmi-
aan, eivatka ainoastaan tydnantajan ohjeiden tai suositusten mukaisia. Haastateltavan
valintakriteerina oli, etta sijoitusneuvoja on myynyt tai tarjonnut asiakkaalle saasto- ja
sijoitusvakuutuksia muutaman vuoden ajan, jotta tdma pystyy vertaamaan tilannetta en-
nen ja jalkeen lakimuutosta. Tekstissa haastateltuihin sijoitusneuvojiin viitataan nimilla

”Sijoitusneuvoja X” ja "Sijoitusneuvoja Y.

Molemmat haastateltavat ovat olleet alalla yli kymmenen vuotta. Sijoitusneuvoja X on
koulutukseltaan kauppatieteiden maisteri ja hanella on tydokokemusta myds maailmalta,
muun muassa Japanista. Myyntitydssaan han pyrkii selvittdmaan asiakkaalle juuri oikeat
ratkaisut, eika vain pakkomyymaan tuotteita, joista sijoitusneuvojalle jaa suurimmat palk-
kiot. Sijoitusneuvoja Y voidaan luokitella myynnin ammattilaiseksi, silla han on tehnyt

téitd myynnin ja finanssialan parissa jo pitkdan. Taman hetkisessa tydpaikassaan han
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on tydskennellyt jo kahdeksan vuotta. Myds Sijoitusneuvoja Y etsii asiakkailleen parhai-
ten sopivia ratkaisuja, mutta uskoo etta myyntitekniikalla on suuri vaikutus siihen, syn-
tyyko asiakkaan kanssa kauppaa vai lahteekd asiakas vain kotiin miettimaan palaamatta

ikind kaupantekoaikeissa.

Tutkimuksen tarkastelualueita ovat asiakkaiden tietoisuus ja suhtautuminen lakimuutok-
seen, sijoitusneuvojien omien myyntipuheiden mahdolliset muutokset, seka vaikutukset
konkreettisiin myyntituloksiin. Myyntitulokset kohdassa selvitettiin myds saasto- ja sijoi-
tusvakuutusten kohtaloa jatkossa. Haastatteluissa kaytetyt kysymykset [6ytyvat tydn liit-
teista (Liite 1).

5.2 Asiakkaiden tietoisuus ja suhtautuminen

Sijoitusneuvoja X:n haastattelussa kavi ilmi, etta l1ahes jokainen asiakas, joka lakimuu-
toksen jalkeen on kdynyt tapaamassa hanta, on tiennyt lakimuutoksesta. Asiakkaat ovat
myo0s olleet erityisen kiinnostuneita tietdmaan, kuinka muutos vaikuttaa tai on vaikuttanut
tdman olemassa oleviin sijoituksiin. Asiakkaat, joilla jo oli sijoitus- tai saastévakuutus,
olivat luonnollisesti eniten huolissaan lakimuutoksen vaikutuksesta heidan vakuutuk-
sensa kannattavuuteen. Jotkut heista ovat jopa katuneet paatéstaan vakuutuksenotosta.
Sijoitusneuvojan puolustukseksi tdssa tapauksessa on auttanut tieto siita, ettd muutok-
sesta ei ollut mahdollista tietda esimerkiksi yli vuosi sitten. Vakuutuksenottajia kummas-
tutti erityisesti se, etta lakimuutos on takautuva eli se koskee myds vanhoja, ennen muu-
tosta otettuja vakuutuksia. Heidan mielestaan on aiheetonta, ettd aiemmin otetuille va-
kuutuksille sovelletaan samaa toimintamallia, vaikka muutoksesta ei vakuutusta otta-

essa ole voinut tietda. (Sijoitusneuvoja X)

Sijoitusneuvoja Y:n mukaan osa asiakkaista oli lukenut mediasta lakimuutoksesta, mutta
osa ei kuitenkaan ollut noteerannut koko muutosta. Tieto asiasta oli herattanyt hammen-
nysta, mutta kukaan hanen asiakkaistaan ei kuulemma ole ryhtynyt radikaaleihin toimiin,

esimerkiksi vakuutuksen purkamiseen. (Sijoitusneuvoja Y)

5.3 Myynti

Sijoitusneuvojalle X oli selvaa, ettd muutos on vaikuttanut hdnen myyntitoimintaansa.

Han mainitsi, ettd ei enaa tarjoa asiakkailleen vakuutussaastoétuotteita, silla ei pida sita



16

itse enda kannattavana. Ainoaksi poikkeukseksi hdn mainitsee tilanteen, jolloin asiakas
kay kauppaa niin aktiivisesti vakuutuskuoren sisalla, ettd myyntituloveron pois jaami-
sesta tuleva hyoty on suurempi kuin vakuutuskuoren yllapidon kulut. Ennen verolakimuu-
tosta sijoitus- ja saastovakuutuksia on tehty paljon varsinkin iakkaille inmisille juuri jalki-
polville jattda ja verosuunnittelua ajatellen. Nyt kuitenkin on talla perusteella turha enaa
tehda sijoitus- tai sdastovakuutusta iakkaalle ihmiselle. Sijoitusneuvoja X mainitsee, etta
vaikka han itse ei tarjoa asiakkailleen enaa vakuutuskuoria, ei se tarkoita sita, etteivatkd

muut sijoitusneuvojat tarjoaisi. (Sijoitusneuvoja X)

Sijoitusneuvoja Y myodntaa, ettd verovapaan osuuden poistuminen on toki oleellinen
seikka varsinkin pienemmista summista puhuttaessa. Han ei kuitenkaan tyrmaa vakuu-
tuskuorten myyntia kokonaan vaan painottaa uusmyynnissa muita tuotteen hyétyja, ku-

ten verotonta kaupankayntia kuoren sisalla. (Sijoitusneuvoja Y)

5.4  Muutokset myyntituloksissa ja mahdolliset jatkotoimenpiteet

Perintdverolain vakuutuskorvausten verovapaan osuuden poistaminen on vaikuttanut
vakuutusten myyntimaariin huomattavasti. Sijoitusneuvoja X:n mukaan muutos on iso

asia vakuutussijoittamiselle ja tulee muuttamaan varmasti paljon.

Jotta sijoitusvakuutuksen ottaminen olisi tulevaisuudessa kannattavaa, olisi kuluja las-
kettava huomattavasti. Talla hetkelld kulut ovat yli yhden prosentin luokkaa ja vaadittava
taso, jotta tuote olisi tulevaisuudessakin kannattava, olisi enintdan prosentin kymmenyk-
sen. Toisaalta nain suuri pudotus kuluissa tarkoittaisi myds suurta pudotusta valittajien
palkkiossa. Valittdjien palkkiot muodostuvat usein asiakkaiden maksamista tuotteiden
kuluista ja merkintapalkkioista, eli jos tuotteen kulurakenne laskisi yli prosentista vain
kymmenesosaan prosenttia, tallaista tuotetta tuskin enaa tarjottaisi asiakkaille. Sijoitus-
neuvoja X mainitsee vield, ettd hanen ja monien hanen tapaamiensa asiakkaiden mie-
lesta hallitus on tehnyt "kerrassaan ikdvan tempun” vakuutusten valittgjille ja ihmisille,

joilla jo on saasto- tai sijoitusvakuutus. (Sijoitusneuvoja X)

Sijoitusneuvoja Y ei ole juurikaan huomannut muutosta vakuutusten myyntimaarissa.
Han kokee, etta kyse on enemmankin oman myyntitekniikan hiomisesta. Hanen mieles-
tdan vakuutuksia on edelleen mahdollista myyda asiakkaille. Vakuutus sopii hdnen mie-
lestaan edelleen monelle, tietenkin asiakkaan tarpeet ja erityisesti aikajanne huomioi-

den. Saasto- ja sijoitusvakuutusten tulevaisuuden han nakee viela verrattain hyvana.
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Kuitenkin tulevien lakimuutosten ja riskien mahdollisuus mietityttda. Sijoitusneuvoja Y
uskoo myos, ettd asiakkaat ovat yhta lailla pohtineet nyt enemman uusia lakimuutoksia

ja muita riskeja, jotka koskisivat saasto- ja sijoitusvakuutuksia. (Sijoitusneuvoja Y)

6 Tutkimustulokset

6.1  Tutkimuskysymyksiin vastaaminen

Tassa luvussa tarkastellaan, kuinka hyvin tutkimuskysymyksiin saatiin haastattelussa

vastauksia ja verrataan niita hypoteesiin. Tutkimuskysymykset olivat seuraavat:

e Miten asiakkaat ovat suhtautuneet lakimuutokseen?

e Miten lakimuutos on vaikuttanut sijoitusneuvojan myyntitoimintaan ja konkreetti-
siin tuotesuosituksiin?

¢ Miten lakimuutos on nakynyt myyntimaarissa?

o Mika on saasto- ja sijoitusvakuutusten tulevaisuus?

Haastattelussa kavi ilmi, ettd suuri osa asiakkaista oli erittiin tietoinen lakimuutoksesta,
mika osin yllatti. Suhtautuminen muutokseen oli epéilevaa ja huolestumista aiheuttivat
erityisesti jo olemassa olevat vakuutustuotteet. Tama vastasi odotuksia eika aiheuttanut

suurempaa ihmetysta.

Toinen tutkimuskysymys kasitteli sijoitusneuvojien konkreettisia myyntipuheita ja tuote-
suosituksia. Hypoteesin mukaan juuri tdssa asiassa uskottiin tulevan ilmi muutoksia. Yl-
lattavaa oli, ettd haastattelusta saadut vastaukset vastasivat odotuksia lahes taydelli-
sesti. Vastauksena tutkimuskysymykseen "Miten lakimuutos on vaikuttanut sijoitusneu-
vojan myyntitoimintaan ja konkreettisiin tuotesuosituksiin?”, voidaan todeta, etta sijoitus-
neuvojien myyntitoiminnassa on tapahtunut muutosta, eivatka he voi tarjota saasto- ja
sijoitusvakuutuksia asiakkaalle enaa yhta usein. Toisaalta haastattelemani Sijoitusneu-
voja X tuntui olevan erityisen tarkka asiakkaan edusta eika tarjonnut asiakkailleen sopi-
matonta tuotetta. Taas Sijoitusneuvoja Y kertoi, ettéd verovapaan osuuden poistuminen
rajoitti vain osin vakuutusten myyntia. Hanelle lakimuutos ei kuitenkaan ollut absoluutti-
nen lopetus vakuutusten tarjoamiselle, vaan Iahinna haaste 16ytda toimivampia myynti-

keinoja.
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Tasta voidaan siis huomata, etta sijoitusneuvojien toiminta on paljolti henkilosta kiinni.
Asiakkaan tarpeita ja etuja etusijalla pitdva neuvoja ei enaa tarjoa vakuutuksia, koska
niiden hyotyjen maara on vahentynyt. Kun taas tulokseen tahtaava myyja I0ytaa uusia
hyotyja tuotteesta, joilla saa asiakkaan kiinnostumaan. Voidaan kuitenkin todeta, etta
finanssialalla on tiukat kriteerit siitéa, mitéa asiakkaalle saa tarjota ja kuinka asiakas tulee
kartoittaa, joten niin sanottuja vaaria tuotteita tuottoon tahtaavakaan sijoitusneuvoja ei

asiakkaalleen voi myyda.

Kolmannella kysymyksella pyrittiin maarittamaan konkreettisemmin sita, kuinka paljon
myyntimaarat saasto- ja sijoitusvakuutuksissa ovat muuttuneet. Hypoteesi oletti, etta
muutosta olisi tapahtunut vahenevissa maarin. Sijoitusneuvoja X:n haastattelu puolsi hy-
poteesia. Sijoitusneuvoja X:n mukaan vakuutustuotteiden myyntimaarissa oli tapahtunut
huomattavaa muutosta. Han ei kuitenkaan osannut sanoa tarkkoja maaria tai prosentti-
lukuja verrattuna viime vuoteen. Sijoitusneuvoja Y ei ollut huomannut muutosta maa-
rissa, mutta myodnsi kuitenkin, etta joissakin tilanteissa vakuutukset eivat sovi enaa asi-
akkaalle. Voidaan siis olettaa, ettd myynnissa on tapahtunut jonkin asteista vahenty-

mista.

Viimeinen tutkimuskysymys pyrki selvittamaan saasto- ja sijoitusvakuutusten tulevai-
suutta. Molemmat haastateltavat olivat epailevia tulevaisuuden suhteen, mutta Sijoitus-
neuvoja Y oli huomattavasti positiivisemmin suhtautunut tulevaisuuteen. Sijoitusneuvoja
X uskoi, etta vakuutusten kulurakenteissa tulee tapahtua keventymista, jos niita halutaan
jatkossakin tarjota. Voidaan siis jalleen huomata, etta eroja henkildiden ja sijoitusneuvo-

jatyyppien valilla I0ytyy.

7 Johtopaatokset

7.1 Tutkimuksen onnistuminen

Tassa luvussa pohditaan tutkimuksen onnistumista ja saatiinko tutkimuskysymyksiin tyy-
dyttdvia vastauksia. Koska tutkimusmenetelmana kaytettiin laadullista tutkimusta ja

otanta oli kaksi henkil6a, ei tuloksia voida yleistaa tai vertailla muihin tutkimuksiin taysin



19

luotettavasti. Tutkimuksen tarkoituksena olikin I1ahinna saada suuntaa antavaa tietoa pe-
rintdverolain muutoksen vaikutuksista saasto- ja sijoitusvakuutuksiin alan asiantuntijoi-
den nakokulmasta. Voidaan huomata, ettd tutkimuskysymyksiin on saatu vastaukset.
Vastaukset vastaavat myds alussa asetettua hypoteesia, jonka mukaan lakimuutoksella
on ollut hieman negatiivista vaikutusta kyseisten tuotteiden myyntiin. Jotta vastauksista
olisi saanut enemman vertailukelpoisia, olisi taytynyt kayttaa strukturoidumpaa haastat-
telumenetelmaa. Kuten aiemmin mainittua, tarkoituksena oli lahinna heratella kiinnos-
tusta aiheeseen ja tarkastella sijoitusneuvojien mielipiteitd. Nain ollen voidaan todeta,

etta tutkimus oli onnistunut ja se taytti sille asetetut odotukset.

7.2 Tutkimuksen luotettavuus

Tutkimuksen luotettavuutta arvioidaan tassa luvussa validiteetin ja reliabiliteetin avulla.
Validiteetilla mitataan, olivatko tutkimus- ja haastattelukysymykset oikeita vastausten
saamiseen. Ja paastiinko niilla ratkaisemaan tutkimusongelmaa. Myos, se olivatko ky-
symykset tarpeeksi selkeita yksiselitteisten tai tulkittavien vastausten saamiseen, on va-
liditeetin mittauskohta. Reliabiliteetti taas mittaa sitad ovatko vastaukset todenmukaisia ja
keskenaan verrattavissa. Jos haastateltavat eivat ole kertoneet totuutta tai ovat ymmar-
taneet kysymyksen vaarin ja vastanneet muuta, reliabiliteetti heikentyy. (Kajaanin Am-

mattikorkeakoulu.)

Validiteetin osalta kysymykset olivat kohtuullisen hyvin muotoiltuja, silla niiden avulla
saatiin vastauksia tutkimusongelmaan. Koska haastattelut tehtiin kasvotusten ja keskus-
televaan tyyliin, oli houkutuksena alkaa johdatella haastateltavaa halutun vastauksen
suuntaan. Tama kuitenkin valtettiin, silla haastateltavat ymmarsivat kysymykset ja ker-
toivat oma-aloitteisesti eika kysymyksia tarvinnut alkaa avata johdattelun uhalla. Koska
otantakoko oli vain kaksi, ei tuloksia voida pitaa yleistettavina vaan 1ahinna suuntaa an-

tavina ja kannusteena lisatutkimuksille. Tutkimus kuitenkin vastasi taman tyon tavoitteita.

Voidaan uskoa, etta reliabiliteetin kannalta tyd on myds uskottava. Vastauksissa oli eroa-
vaisuuksia, joten vastaajat luultavasti puhuivat totta ja kertoivat oikeat omat mielipi-
teensa. Kysymysten hyva laatiminen mahdollisti myds vastausten vertaamisen keske-
naan. Kaiken kaikkiaan voidaan todeta, etta nailla mittareilla tutkimus on luotettava, mut-
tei yleistettavissa. Seuraavassa luvussa pohditaan, minkalaisia jatkotutkimuksia tdman

innoittamana voitaisiin toteuttaa.
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7.3 Mahdolliset jatkotutkimukset

Tutkimuksen perusteella saatiin suuntaa-antavaa tietoa siita, millaisia muutoksia perin-
téverolain muutos on aiheuttanut saasto- ja sijoitusvakuutuksiin sijoitusneuvojien naké-
kulmasta. Tutkimusta tehdessa herasi ideoita mahdollisista jatkotutkimuksista. Tassa lu-
vussa kirjoittaja listaa, minkalaisia jatkotutkimuksia tasta tutkimuksesta voitaisiin toteut-

taa ja miksi.

Haastatteluja tehdessa kavi ilmi, ettei sijoitusneuvojilla ollut tarkkaa tietoa siita, kuinka
paljon vahemman saasté- ja sijoitusvakuutuksia on myyty vuodenvaihteen jalkeen. Oli-
sikin mielenkiintoista tehda tutkimus esimerkiksi muutamaan vakuutuksia valittavaan yri-
tykseen ja selvittdd konkreettisesti myyntimaarissa tapahtunutta muutosta. Tallaisella

tutkimuksella voitaisiin keratd myos vertailu- ja yleistdmiskelpoista tietoa.

Tutkimuksen voisi toteuttaa myds taysin samoilla kysymyksilla, mutta haastatella huo-
mattavasti suurempaa maaraa sijoitusneuvojia. Tdman avulla tiedosta saataisiin luotet-
tavampaa, koska suuremman otannan myo6ta mielipiteet eivat olisi enaa niin suuressa
roolissa. Koska taman tyon aihe keskittyi sijoitusneuvojien myynnilliseen nakokulmaan,
olisi mielenkiintoista my0s tutkia asiaa niin asiakkaiden kuin vakuutustuotteiden tarjo-
ajien nakdkulmasta. Vakuutustuotteiden tarjoaijilla tarkoitetaan tdssa kohdassa tahoja,

jotka rakentavat vakuutustuotteita ja paattavat niiden sisallésta ja kulurakenteista.

Edella mainittujen jatkotutkimusten lisaksi olisi mielenkiintoista suorittaa vastaavanlainen
tutkimus, kun aikaa lakimuutoksesta olisi kulunut enemman, esimerkiksi vuosi. Talloin
voitaisiin verrata tilastoja esimerkiksi kappale-myynneista pidemmalta ajanjaksolta, jol-
loin voitaisiin muodostaa havainnollistavia kaavioita ja taulukoita. Voidaan siis todeta,
ettd taman tyon puitteissa tehty tutkimus on ollut niin sanotusti johdatus ja mielenkiin-
nonherattaja aiheeseen ja jatkotutkimusten avulla aiheesta voidaan saada paremmin tie-

toa.
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8 Lopuksi

Tassa luvussa arvioin koko opinnaytetydprosessin onnistumista ja omaa tydskentelyani.
Pohdin myds, mita opin projektin aikana. Opinnaytetydprojektia arvioitaessa kohteena
on itse tutkimuksen lisdksi myds ajankaytto, lahteiden etsiminen ja valinta seka kasittei-

den sisaistaminen.

Ajankaytdn kannalta opinnaytety® onnistui suhteellisen hyvin. Olin asettanut itselleni erit-
tain tiukan aikataulun ja kertaalleen jouduinkin toteamaan, etta niin tiukassa aikataulussa
pysyminen tulee liian vaikeaksi. Osittain sita vaikeutti myos pakollisten seminaarien seka
infotilaisuuksien ajoittuminen pidemmalle, mita olin suunnitellut. Tama siksi, etta semi-
naarit ja infotilaisuudet on ajoitettu niille, jotka tydstavat opinnaytetyota koko lukukauden,
niin kuin on tarkoitettu. Suunnitteluvaiheessa olisin voinut selvittdd paremmin infotilai-
suuksien ja seminaarien aikatauluja. Alussa kulutin liikaa aikaa pohdiskeluun ja suunnit-
teluun seka lahteiden valikoimiseen ja tutkiskeluun. Tiedostin, etta tarkoituksella siirsin
kirjoittamisen aloittamista eteenpain, koska tiesin sen olevan minulle hankalaa. Kun kui-
tenkin aloitin kirjoittamisen, se sujuikin hyvin ja paasin nopeasti kirjoittamisen makuun.
Tyon loppuvaiheilla ajankayténhallinta ja motivaatio ty6ta kohtaan laskivat, mutta palau-
tuspaivan lahestyessa sain kuitenkin tehtya aikaa kirjoittamiselle. Ajankaytén osalta oli-
sin voinut olla suunnitelmallisempi ja tiukempi itselleni. Olen kuitenkin kohtuullisen tyyty-

vainen omaan ajankayttéoni tydn osalta.

Lahteiden I6ytdminen oli paikoin haastavaa. Oli harmillista, ettd tiedonhakua koskeva
infotilaisuus oli vasta sen jalkeen, kun olin jo ehtinyt kirjoittaa suurimman osan teoriasta.
Uskon, etta siita olisi ollut paljon hydtya ennen kirjoittamisen aloittamista. Etsin paljon
kirjallisuuslahteitd Metropolia Ammattikorkeakoulun kirjastosta. Osa kirjalahteistani
osoittautui kuitenkin monta vuotta vanhoiksi ja muutamia jouduinkin karsimaan pois. Niin
kuin aiemmin mainittua tyoni aihe oli erittdin ajankohtainen eika siita 16ytynyt suoraa kir-
jalahdetta. Kaytinkin apuna paljolti internet-artikkeleita ja aikakausilehtien kirjoituksia. It-

seani jai erityisesti harmittamaan, etta en I6ytanyt hyvaa peilauskohdetta tutkimukselleni.

Projektin ollessa loppuvaiheessa voi todeta, ettéd olen oppinut paljon sdasto- ja sijoitus-
vakuutuksista sekd Suomen perintdverolaista. Ennen tyon aloittamista en tiennyt saasto-
ja sijoitusvakuutuksista juuri muuta kuin ettd ne ovat ikdan kuin kuoria, jotka suojaavat

sijoituksia veroilta. Mieleeni jai esimerkiksi jaottelu laskuperustekorkoisiin- ja sijoitussi-
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donnaisiinvakuutuksiin. Myés perintdverolakia tutkiessani opin paljon siitd, kuinka perin-
nodnjako esimerkiksi Suomessa toimii. Huomasin myds, etta kuten useissa muissakin la-
eissa on perintd- ja lahjaverolaissa viitattu paljon muihin lakeihin, kuten avioliittolakiin.
Nain ollen lakia kasittelevaa osaa kirjoittaessa tiedonhankinta oli erityisen haastavaa,

mutta myos opettavaa.

Kaiken kaikkiaan opinnaytetyoprojekti opetti paljon niin Iahteiden etsimisesta, ajankay-
tosta kuin tiedon jasentelystakin. Koen, etta varsinkin suurien tietomaarien kasittelysta
ja jasentelysta sain opinnaytetyota tehdessa hyvaa harjoitusta ja siitd on varmasti hyotya
jatkossa. Voin myds sanoa olevani tyytyvainen lopputulokseen. Kuten aiemmin mainit-
tua, jatkotutkimuksissa otanta voisi olla laajempi tai voitaisiin keskittyd tekemaan taysin
kvantitatiivinen tutkimus koskien myyntimaaria. Kuitenkin niin sanotusti johdantona tai

mielenkiinnonherattijana aiheeseen tutkimus ja koko opinnaytetyd toimivat mainiosti.
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Liite 1
1(1)

Haastattelukysymykset

1. Ovatko asiakkaasi olleet tietoisia vakuutuskorvausten verovapaanosuuden pois-

tumisesta? Miten he ovat reagoineet?

2. Miten verovapaanosuuden poistuminen on vaikuttanut konkreettisiin myyntipu-

heisiisi?

3. Oletko huomannut saasto- tai sijoitusvakuutusten myyntimaarissa muutosta laki-

muutoksen jalkeen?

4. Onko sijoitusvakuutuksen ottaminen enda mielestasi kannattavaa? Jos mieles-

tasi on niin miksi? Jos mielestasi ei ole, niin mika siita tekisi kannattavaa?

5. Miltéa nayttda mielestasi saasto- ja sijoitusvakuutusten tulevaisuus?






